
Visit us at...

ProWinter, Bolzano   
April 18th - 20th 2012

SIA Trade Show, Denver   
January 26th - 29th 2012
ISPO Winter, Munich   
January 29th - February 1th 2012

ÖSFA Winter, Salzburg   
February 26th - 28th 2012

InterSport RedBlue  
March 17th - 21th 2012
EXPO, Ragaz      
April 2nd - 4th 2012

SPORT ACHAT 
March 12th - 14th 2012
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Mountain-Manager 84:
A. Andreis, Ritten Konsortial GmbH
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Meinung:
P. Zellmann: Struktur-Klarheit schaffen
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Reichmann & Sohn GmbH

op-Zeugnis aus der 1. Liga

Sport Bründl zählt zu den großen Namen in der Sportartikel- und Sportservice Branche.  

Innovationen und Mut zum Design sind hier genauso zu Hause wie Know-how und Premium- 

ualität in allen Bereichen. Die Reichmann und Sohn GmbH ist im Flagstore in Kaprun nun auch  

mit einer DTS-U Pro vertreten.
Sport Bründl ist seit mehr als 50 Jahren ein Begriff, 
wenn es um Sportartikel und Sportservice geht. Mit 
dem Stammhaus in Kaprun und 17 weiteren Nieder-
lassungen in wesentlichen Tourismusregionen Öster-
reichs (Ischgl, Mayrhofen, Zell am See, Schladming 
und Salzburg) unterstreicht man seine Bedeutung ein-
drucksvoll.
Die erfolgreiche Expansionspolitik, mit der man den 
Namen Bründl in die erste Liga der Branche katapul-
tiert hat, wurde vor 13 Jahren gestartet. „Die Strategie 
dahinter besteht darin, eigentlich keine Strategie zu 
haben“, wie Herbert Neumayer, Mitglied der Ge-
schäftsleitung und zuständig für Dienstleistung, Per-
sonal und Baumanagement, erläutert. Man investiert 
dort, wo man sich für das Unternehmen positive Im-
pulse erwartet und etwas bewegen kann.
Dementsprechend sieht man die Bründl-Häuser auch 
nicht als einfache Betriebe, sondern als Erlebnisstät-
ten. Ihre Aura und die Ausstrahlung der Menschen, die 
dort arbeiten, sollen begeistern.
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Dienstleistung und  
Know-how
Um optimale Leistungen bieten zu 
können, braucht es ein Team, das 
nicht nur vom fachlichen Stand-
punkt her bestens ausgebildet ist, 
sondern auch die Unternehmens-
kultur zu einem persönlichen Anlie-
gen macht. So hat der Großteil der 
Führungskräfte auch intern alle Ab-
läufe kennengelernt und sich bis zur 
Top-Position weiterentwickelt.
Auf eine fundierte Aus- und Weiter-
bildung wird bei Sport Bründl gro-
ßer Wert gelegt. Vor diesem Hinter-
grund werden rund 1,5 % des Um-
satzes pro Jahr in die Weiterbildung 
investiert, wobei man in allen Berei-
chen Wert auf Trainerpersönlichkei-
ten legt.
Nur logisch ist es deshalb auch, dass 
man bei Sport Bründl von jeher den 
Fokus auf den Dienstleistungsbe-
reich, also Skiverleih und Skiservice, 
gelegt hat und auch hier nichts dem 
Zufall überlässt. So hat man sich ne-
ben Top-Maschinen und erstklassi-
gem Material vor zwei Jahren mit 
Hans Hofer einen Ski- und Service-
Spezialisten ins Haus geholt. Der 
mehrfache Profi-Skiweltmeister und 
Toursieger war nach seiner Karriere 
als aktiver Skirennläufer 6 Jahre bei 
Blizzard und dort für die Ski-Tests 
und die Vorbereitungen für den 
Weltcup zuständig. Fischer Ski und 
ÖSV Kompetenzzentrum waren 
weitere Schritte in seiner Entwick-
lung, bevor er zu Sport Bründl wech-
selte. Dort war man am Sprung, sein 
Angebot im Bereich Skiservice so zu 
verbessern und auszubauen, dass 
man auch für alle Anforderungen 
aus dem Rennzirkus gerüstet sein 
Sport Bründl 
entrale in Ka-

prun. Foto: dwl
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würde. Für entsprechende Investi-
tionen zeigte man sich bereit.

Im Test eindeutig voran
Erste Kontakte zwischen der Reich-
mann & Sohn GmbH und Sport 
Bründl kamen auf der ÖSFA in Salz-
burg zustande. Hier wurde man ma-
schinentechnisch fündig, um Spit-
zenanforderungen im Tuning und 
im Feinschliff auch für den Profi-
Sport perfekt erfüllen zu können. 
„In der DTS-U Pro haben wir genau 
das gefunden, was wir wollten und 
gesucht haben“, so Hans Hofer über 
den ersten Eindruck zur Maschine. 
Im letzten Drittel der Saison 
2010/11 wurde man sich einig, die 
Reichmann & Sohn GmbH lieferte 
eine DTS-U Pro nach Kaprun, um 
Sport Bründl die Gelegenheit zu ge-
ben, Erfahrungen auf der Maschine 
zu machen und diese auf Herz und 
Nieren im Praxiseinsatz zu testen.
Präpariert wurde dann im Vergleich 
auf vorhandenen Maschinen und 
auf der DTS-U Pro, um die Ergebnis-
se direkt vergleichen zu können. Mit 
Hilfe so genannter „Blindtests“ holte 
man sich dann die Meinung von Ski-
fahrern ein. Mehrere Paar Skier wur-
den so auf unterschiedlichen Ma-
schinen geschliffen und zum Testen 
geschickt, die Ergebnisse waren ein-
deutig und sprachen für Reichmann.
Nach einem Besuch in der Reich-
mann-Zentrale, wo auch die Qualität der Produktion und 
der verwendeten Materialien überzeugte, stand der Ent-
schluss zum Ankauf fest. Ein gutes, faires Angebot ließ 
Sport Bründl und die Reichmann & Sohn handelseinig 
werden.

Technische Features der  
DTS-U Pro im Überblick
Die DTS-U Pro ist der Spezialist für professionelles Kan-
tentuning für Ski und Snowboard gleichermaßen. Da-
bei sorgt die außergewöhnliche HQT-Kantentuning-
technologie für herausragende Endresultate der ge-
samten Kantengeometrie. Die patentierten Anlauf-
schuhe der Seitenkantenaggregate richten die Disk-
scheiben am Sportgerät exakt aus und sichern damit 
ein sanftes und frühzeitiges Ansetzen an den Seiten-
kanten. Zudem liefert das nachgelagerte Umfangpo-
lieraggregat polierte sowie gratfreie Unterkanten mit 
geringem Tuningwinkel. 
Das Sportgerät erhält durch die HQT-veredelte Ober-
fläche längste Kantenstandzeit, höchste Kantenschär-
fe und beste Drehfreudigkeit. Für die verschiedenen 
Skiformen sind entsprechende Bearbeitungsprogram-
me hinterlegt und lassen so eine auf den Skikörper an-
gepasste, optimale Bearbeitung zu. Die DTS-U Pro 
lässt sich dank ihrer platzsparenden Bauweise auch 
gut in eine Werkstatt eingliedern und direkt an der 
Wand aufstellen. Die ohnehin sehr einfache Bedie-
nung wird mit dem modernen, hochauflösenden und 
farbigen 5,7 Zoll Touch-Display noch komfortabler. 

Überzeugende Argumente
Bei Sport Bründl hat man mittlerweile Kunden, die 
stundenlange Fahrzeiten auf sich nehmen, um ihre Ski 
auf der DTS-U Pro präparieren zu lassen, weil die Qua-
lität der Ergebnisse bis ins Detail stimmt. Und das so-
wohl von der Optik her als natürlich auch bei den Fahr-
eigenschaften der Wintersportgeräte. Bei Sport Bründl 
ist man damit in der Lage, die Nische der Profis und 
Spitzenfahrer perfekt bedienen zu können.
Natürlich erfordert eine First-Class-Präparierung erst-
klassige Mitarbeiter, die eine Maschine gut kennen, ent-
sprechend bedienen und das Ergebnis einschätzen kön-
nen. So stellt man bei Sport Bründl auch dem Handling 
der DTS-U Pro ein sehr gutes Zeugnis aus. „Das Hand-
ling ist einfach und so soll es auch sein“, so Hans Hofer, 
„wenn einmal der Mitarbeiter, der mit der Maschine üb-
licherweise arbeitet, nicht im Haus ist, muss man diese 
trotzdem so bedienen können, dass alles passt.“ Und 
Herbert Neumayer ergänzt: „Unsere Mitarbeiter sind 
keine Maschinenbauer, das sind Serviceprofis. Eine Ma-
schine muss schon bedienerfreundlich sein. Und da sind 
wir sicher, einen guten Kauf gemacht zu haben.“
Für Sport Bründl bedeuten die Erfahrungen mit der 
DTS-U Pro jedenfalls, dass man im Bereich der Maschi-
nentechnologie im Skiservice bei Neuanschaffungen 
einen zusätzlichen Anbieter ins Kalkül ziehen wird. Bei 
den über 60 000 Paar Ski und Snowboards, die man 
pro Saison präpariert, ist man an langfristigen Koope-
rationen interessiert, die sich auf einem guten Boden 
entwickeln können. Mit der DTS-U Pro wurde die Basis 
dafür gelegt. dwl
 Hans Hofer (l.), mehrfacher Profi-Skiweltmeister und Skiservice-Experte, und Herbert 
Neumayer (re.), Mitglied der Geschäftsführung Sport Bründl, sind vom Schleifergeb-
nis und dem Handling der DTS-U Pro überzeugt. Jürgen Beuschl (Mi.), Sales Austria 
Reichmann & Sohn GmbH, freut sich über die Referenz. Fotos: Reichmann
HQT – die führende Kantentechnologie von Reichmann! 
1) Seitenkante-Keramik-Diskscheiben: Plane Seitenkanten mit höchster Kanten-
schärfe sorgen für den perfekten Halt bei allen Schneebedingungen. 2) Patentierte 
Tastscheiben: Richten die Diskscheiben exakt am Sportgerät aus, somit entsteht ein 
sanftes, frühes Einsetzen an den Seitenkanten. 3) Umfangpolieraggregat: Sie erhal-
ten polierte, gratfreie Unterkanten für mehr Sicherheit und Fahrspaß auf den Pisten!
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Geglückter Start in  
Mühlbach/Hochkönig

Vor einem Jahr hat Xandi’s Sportstadl in Mühlbach am Hochkönig neu eröffnet. Von Anfang an setzt 

man hier auf das bewährte Know-how der Reichmann & Sohn GmbH.
i

(

„Wenn es um Skiverleih, Skiservice und Sportmoden 
geht, ist man in Xandi’s Sportstadl in Mühlbach am 
Hochkönig gut aufgehoben“, betont Besitzer Alexan-
der Holleis. Er hat seinen Betrieb am 15. Dezember 
2010 aufgesperrt, nachdem er den richtigen Standort 
gefunden und das bestehende alte Gebäude von 
Grund auf saniert hat. Entstanden ist dabei eine ganz 
besondere Betriebsstätte, der man die Verbundenheit 
zum Standort und die Liebe zum Baustoff Holz an-
sieht.
Alexander Holleis war lange Zeit in der Gastronomie 
beschäftigt, kennt aber auch die Skiservice- und Ski-
verleih-Branche. Aus seinen Erfahrungen und daraus 
resultierenden neuen Ideen ist das Konzept zu Xandi’s 
Sportstadl entstanden. Im ersten Jahr seines Beste-
hens hat Alexander Holleis die Geschäfte mit Unter-
stützung aus der Familie selbst gemanagt, dieses Jahr 
will er 4 bis 5 Mitarbeiter einstellen. Diese sind umso 
wichtiger, als für die Wintersaison 2011/12 ein zwei-
tes Sportgeschäft mit einem Gastronomiebereich da-
zu kommt.
Ein Anliegen war es dem Jungunternehmer von An-
fang an, dass man nur mit gutem Material und bester 
Ausstattung arbeitet. Diese hochwertige Qualität soll 
dann dem Kunden durch konkurrenzfähige Preise zu-
gute kommen.

Tip-Top Ergebnis
Für die Skiservice-Geräte von Reichmann hat sich Ale-
xander Holleis entschieden, um sich im Ort bewusst 
vom vorhandenen Angebot abzuheben. „Ich wollte 
etwas Besonderes haben und habe mich dann mit den 
Maschinen von Reichmann intensiv beschäftigt. Was 
ich gesehen habe, hat mir in jeder Hinsicht gefallen,“ 
so Holleis. Wichtig für ihn war auch, für sein Angebot 
aus einzelnen Maschinen das genau Passende aus-
wählen zu können. Für ein Ski- bzw. Snowboard-Ser-
viceaufkommen in einem noch kleinen Unternehmen 
wie seinem, so Holleis, brauche er keine Automaten, 
sondern effiziente Einzelmaschinen, auf denen er 
schnell auf Kundenwünsche eingehen könne und das 
Ergebnis tip-top sei.
Zum Einsatz kommen vor Ort nun eine DTS-U Pro, ei-
ne Skiwachsmaschine BWM 350 Pro, eine Stein-
schleifmaschine Profi S150 und der Polymat 1/2 für 
die Ski- und Snowboard-Belagreparatur. Bei Fragen 
habe man immer auf den Reichmann-Service zählen 
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können, sodass man überzeugt sei, 
die richtige Wahl getroffen zu ha-
ben.
Im Verleihbereich setzt man eben-
falls von Anfang an auf das durch-
dachte Rent-Depotsystem von 
Reichmann, mit dem die Platzver-
hältnisse optimal genutzt werden 
können. Das System umfasst neben 
den speziell abgestimmten Ski-, 
Schuh- und Helmständern auch ei-
nen iDry Schuhtrockner, der die 
Schuhe nicht nur trocknet, sondern 
auch effizient desinfiziert.

 Infos:
www.sportstadl.at
www.reichmann-skiservice.com

i

Alexander Holleis 
n seinem großzü-
gigen Skiservice-

Bereich. Foto: dwl
Jürgen Beuschl, 
Sales Austria 

Reichmann & 
Sohn GmbH, mit 
Alexander Holleis 
r.), Xandi’s Sport-

stadl.  
Foto: Reichmann


